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Los espanoles, los que mas consultan el DRAE

Los mexicanos, argentinos y espafo-
les fueron en 2008 los mas activos a
la hora de consultar la edicion digital
del Diccionario de la Real Academia
Espafiola (DRAE), que a lo largo del pa-
sado afio recibié mas de 222 millones

de visitas. La Academia ha empeza-
do a ‘colgar’ en internet mensualmen-
te las estadisticas de acceso tanto a
su pagina principal como al Dicciona-
rio panhispanico de dudas y al Diccio-
nario de la lengua espanola.

Casi el 90% de los correos
de las empresas son ‘spam’

Los correos electrénicos no deseados (los odia-
dos ‘spam’) colapsaron los buzones de miles de
empresas durante 2008. Un estudio encargado por
el antivirus Panda indica que de 430 millones de
correos filtrados, el 89,88% eran de este tipo.

H IStOFIaS de éX'tO | Quercus Technologies

Con vision estratégica

En su décimo ano de existencia, Quercus alcanzara el 50% de su facturacion en mercados extranjeros

RAFEL VILLA | REUS

sta semana se han cumpli-
E do diez afos exactos des-

de que Jaume Aiguadé y
Jordi Moragas constituian SIAI,
la sociedad de ingenieria que
anos después se convertiria en
Quercus Technologies y que
hoy esta presente no sélo en
Espaia sino en varios mercados
europeos y americanos gracias
a su tecnologia para la capta-
cién de matriculas de vehicu-
los en movimiento.

Moragas y Aiguadé se cono-
cian desde nifios y coincidie-
ron en la universidad, en la que
estudiaron ingenierias quimica
e informatica. Tras un tiempo
trabajando por cuenta ajena,
decidieron unirse para consti-
tuir una sociedad propia con
un proposito algo incierto, la ela-
boracién de proyectos de in-
genieria con la intenci6én de
acabar concretando algin pro-
ducto a fabricar en serie. «Te-
niamos claro cuél era el entor-
no del producto que queria-
mos hacer, pero no el entorno»,
explica Moragas.

SIAl fue una de las primeras
empresas que se asentaron en
el vivero de Redessa. Su fun-
cionamiento inicial era muy di-
versificado: construyeron el
sistema de automatizacién de
la red de riego del pantano de
Riudecanyes para activarla des-
de la sede de la Comunitat de
Regants en Reus; un control de
calidad de cajas de fusiles me-
diante vision artificial, otro sis-
tema para el control de calidad
de un proceso de etiquetado...
Un ano después de crearse la
empresa ya tenia en némina
media docena de personas, por-
que «entonces lo que vendiamos
eran horas de trabajo, no el
producto».

De SIAI a Quercus. Fueron los
mismos clientes de SIAl los que
les indicaron que habia un mer-
cado interesante en la lectura
de placas de matricula y con-
trol de vehiculos. La empresa
comenz) a trabajar en los sis-
temas de lectura, ya que vi6
que aquél si podia ser un pro-
ducto cerrado a fabricar en se-
rie, inicialmente para el acce-
so a los aparcamientos. Este
trabajo se realizaba a través
de Quercus Technologies y se
alternaba con el de SIAI hasta
que en 2003 se fusionaron las
dos sociedades para centrarse
en la nueva linea de negocio.

Jordi Moragas sostiene uno de los Smart LPR Speed, que lee las matriculas de vehiculos a 200 kilometros/hora. roro: Pere Ferre

Il Jordi Moragas tie-
ne muy claro que un
aspecto clave para
el éxito de Quercus
Technologies ha si-
do el equipo huma-
no: tras conseguir
una plantilla muy
cualificada, se ha
conseguido que no
haya practicamente
rotacion, con lo que
esto comporta de
identificacion con el
proyecto.

Por otra parte, se
ponen en marcha
politicas de concilia-
cién que se tradu-
cen, por ejemplo, en
un horario laboral
mucho mas racio-
nal: se come en la
misma empresa, en
tres cuartos de ho-
ra, y asi a las cinco
y media de la tarde
todo el mundo pue-
de irse: los viernes
no se trabaja por la
tarde, porque el tra-
bajador también ne-
cesita tiempo libre.

Lalecturade placas ha evo-
lucionado mucho y cada dos
afnos sale al mercado una ver-
sién nueva del producto. Si el
primero se centraba en los vehi-
culos parados ante la barrera,
dos anos después empezaron
adedicarse a las camaras que
captan laimagen de vehiculos
en la via ptblica y que son ca-
paces de precisar la matricula
de un automdévil circulando a
200 kilbmetros/hora.

El equipo estrella actualmen-
te de Quercus
es el Smart

LPR Speed, )

que lee las ma-
triculas me-
diante luz in-
frarrojay pro-

Quercus se implica
en todos los planos

Los esfuerzos se centran
ahora en unos lectores que de-
terminaran el tiempo medio de
recorrido entre dos puntos me-
diante la captacién de la mis-
ma matricula al pasar por dos
camaras. Asi se permite saber
el tiempo que necesita un vehi-
culo para realizar determina-
dorecorrido, lo que permite a
la autoridad informar al con-
ductor que viene detras sobre
las diferentes alternativas y el
tiempo que gastara en cada
una. Al mismo
tiempo, Quer-
cus trabajaen
radares en ve-
locidad media,
que permiti-
ran determi-

cesa las id nar la veloci-
fotografias den- de {a p_ roduccion y dad alaqueha
tro del mismo disena tanto el ido un vehicu-

aparato (una
solucién all in
one) para dis-
tribuir la infor-
macién instan-
taneamente a la aplicacién de
gestion del cliente,que puede
ser tanto conocer la densidad
de circulacion de una carrete-
ra como multar los excesos de
velocidad.

software como el
hardware

lo entre dos
puntos con-
cretos, y asi
calcular si ha
sobrepasado
los maximos legales y frenado
después, al llegar al emplaza-
miento del segundo radar.
Quercus se implica en todos
los planos del producto: dise-
na el software pero también el

Entrar en el Conseguir un
momento producto cuya
adecuado en tecnologia esta
un mercado reconocida a
idoneo y en nivel
crecimiento internacional

hardware, aunque éste lo hace
fabricar a empresas colabora-
doras. Su grado de tecnologia
le ha permitido entrar en mer-
cados europeos como Alema-
nia, Francia, Reino Unido, Ir-
landa o Grecia, venciendo los
prejuicios que en determina-
dos publicos hay hacia la em-
presa espaiiola. La exportacion
ha aumentado tanto que este
afo se prevé que suponga ya el
50% de la facturacioén.

En 2006, el grupo Bergé ad-
quirio6 la practica totalidad del
accionariado de la empresa a
través de un acuerdo que per-
mite a Moragas y Aiguadé man-
tener la gestién con autono-
mia. «No ha comportado nin-
gln cambio, porque si compra
una empresa es porque funcio-
na bien, y por tanto le deja el
camino libre», afirma Moragas.





